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Luxus Liegenschaften
LIMC GmbH

Liebe Kitzbiihel-Fans und Freunde unserer

wundervollen Gamsstadt,

alljahrlich freuen wir uns alle auf den inter-
national berihmten Jahrmarkt in Kitzbi-
hel.Ein einzigartiges Fest voller Traditionen,
Gastfreundschaft und entspanntem Bei-
sammensein.

Das Pflegen der heimischen Werte, die uns
allen sehr am Herzen liegen und immer
wieder auf magische Weise nach Kitzbu-
hel ziehen, wird an diesem Wochenende
nicht nur durch die zahlreichen Feste und
ein Meer an wunderschonen Trachten und
kunstvoll bestickten Lederhosen zelebriert,
sondern es zeigt auch die tiefe Verbunden-
heit vieler Menschen mit diesem wunder-
vollen Ort — mit dieser einzigartigen Regi-
on, die fur viele von uns ein Zuhause des
Herzens ist.

Viele Jahre dirfen wir als Berater und Ver-
mittler der Private Residences Luxury Real
Estate Group nun hier vor Ort schon ge-
nau dieser Leidenschaft nachgehen und
lhnen, liebe Kunden, ein ganz personliches
Zuhause und damit sicher auch ein Stilick
,Heimat“ vermitteln. Eine Arbeit, die wir
als Privileg empfinden und die uns so vie-
le wertvolle, menschliche Begegnungen

ermoglicht hat. Fir dieses ,Angekommen
sein“ und ,Angenommen werden® moch-
ten wir uns ganz herzlich bei all unseren
Kunden, Gasten, Interessenten sowie vor
allem auch bei allen geburtigen Kitzblhe-
lern und Einheimischen ganz herzlich be-
danken.

Gerne mochten wir lhnen auf den fol-
genden Seiten wieder einige aktuelle ,PR-
News“ zu unserer Unternehmensgruppe
sowie zu interessanten Highlights unseres
internationalen Immobilien-Portfolios na-
her bringen.

GenielRen Sie den wundervollen Kitzblhe-
ler Jahrmarkt in vollen Ztigen und falls Sie
die Sehnsucht nach einem eigenen klei-
nen Zuhause in dieser so schonen Region
Uberkommt, dann freuen wir uns Uber Ih-
ren Besuch in unserem Buro oder uber lhre
personliche Kontaktaufnahme tber unsere
Webseite www.private-residences.net.

Es griiRen Sie herzlich

Klaus-Rainer Fabi
& das gesamte Private Residences-Team

Foto Kitzbiihel: Michael Werlberger, Portrait: Marco Richter Photography

Fotos: Objekt QC973: Gerhard Groger Photography / Objekt DY691: Jamie McGregor Smith
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HIGHLIGHTS AUS UNSEREM IMMOBILIENPORTFOLIO

DESIGNERRESIDENZ MIT FANTASTISCHEM KAISERBLICK

B=] ELLMAU QC973

DACHGESCHOSS-WOHNUNG

= -\-ﬁ’ !

Wohn-/Nutzflache: 215 m?
Terrassen: 84 m?
Schlafzimmer 3
Badezimmer: 3
Energiedaten (HWB): 29,00

Preis: 2.690.000 €

LUXURIOSE LEBENS- UND WOHNQUALITAT IN SONNIGER TRAUMLAGE

GOING DY691 =

CHALET [~

Grundstiicksflache: 982 m?
Wohn-/Nutzfliche: 408 m?
Schlafzimmer: 4
Badezimmer: 4
Energiedaten (HWB):i. A.

Preis: auf Anfrage
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HIGHLIGHTS AUS UNSEREM IMMOBILIENPORTFOLIO

EDLE PENTHOUSE-WOHNUNGEN MIT 360°-PANORAMABLICK ARCHITEKTONISCHES HIGHLIGHT IN TRAUMHAFTER SONNENLAGE

PENTHOUSE-WOHNUNGEN LANDHAUS

Grundstuicksflache: 1.111 m?
Wohn-/Nutzflache: 959 m?

Schlafzimmer: 7
Badezimmer: 6
Energiedaten (HWB): 41,22

Wohn-/Nutzflache: 243 m?
Terrassen: 106 m?
Schlafzimmer: 3
Badezimmer: 3
Energiedaten (HWB):i. A.
Preis: auf Anfrage

Preis: auf Anfrage

GROSSZUGIGE LANDHAUSVILLA MIT FREIZEITWOHNSITZ-WIDMUNG LUXURIOSER WOHNKOMFORT MIT BLICK AUF DIE LEGENDARE STREIF

KITZBUHEL KD338 _ pr _ KITZBUHEL ME116

CHALET-DOPPELHAUSHALFTE

LANDHAUS

Wohn-/Nutzflache: 269 m?
Terrassen: 89 m?
Schlafzimmer: 3
Badezimmer: 2
Energiedaten (HWB): 37,10

Grundstiicksflache: 2.048 m? e
Wohn-/Nutzfliche: 702 m? B R
Schlafzimmer: 5 .
Badezimmer:5

Energiedaten (HWB):i. A.

Preis: 11.700.000 € Preis: 3.600.000 €

Fotos Objekt KD338: Gerhard Groger Photography

Fotos: Gerhard Groger Photography
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WARUM PROFESSIONELLE IMMOBILIENVERMARKTUNG
VIEL MEHR IST ALS REINE VERTRAUENSSACHE

Sicher haben Sie sich im Zuge Ihres

eigenen Immobilienerwerbs oder
der gezielten VerauRerung lhrer Lie-
genschaft schon ofter gefragt mit
wem der vielen Immobilienanbieter
vor Ort Sie zusammen arbeiten und
wem Sie hier lhr personliches Ver-
trauen aussprechen mochten.
Immerhin geht es insbesondere bei
den hochwertigen Immobilien in
den Kitzbuhler Alpen auch um ent-
sprechende Vermogenswerte, die
eine vertrauensvolle, professionelle
und diskrete Handhabung vor, wah-
rend und nach einem zielfihrenden
Vermarktungsprozess oder einer
intensiven Suche nach lhrer Wun-
schimmobilie voraussetzen.

Auch die Frage nach den tatsachli-
chen Aufgaben und Zustandigkeiten
eines qualifizierten und erfahrenen
Immobilienberaters/Maklers  bleibt
aufgrund mangelnder Transparenz
und nachhaltiger Kommunikation
oft vollig unbeantwortet.

Als international tatiges Immobili-
en-Beratungs- und Vermittlungsun-

ternehmen ist die Private Residences
Luxury Real Estate Group schon seit
einigen Jahren eine feste Grol3e in
Kitzbihel und gehort zu den Markt-
flhrern im Hinblick auf professio-
nelle, internationale Immobilienver-
marktung sowie neue, innovative
Kommunikationswege.

»Vertrauen Sie uns
Thre Immobilie an -
wir finden den
richtigen Kaufer
fur Sie!«

Als inhabergefiihrte Unternehmens-
gruppe mit erfahrenen einheimi-
schen Beratern, die schon mehrere
Jahre in einem unveranderten Team
zusammenarbeiten, agieren wir in
unserem internationalen Netzwerk
mit Standorten in Kitzbihel (Head-
office), Ziirich/Zug sowie auf Mal-
lorca und haben Uber die Jahre ein
hocheffizientes Netzwerk aus quali-

fizierten Experten, Beratern und Mul-
tiplikatoren aus den Bereichen Priva-
te Banking, Steuer- und Rechtsbera-
tung sowie handverlesenen Family
Offices aufgebaut.

In diesem internationalen Netz-
werk, weit Gber die Grenzen Oster-
reichs hinaus, verfugen wir alleine
in Kitzblhel mittlerweile im zwolf-
ten Jahr des Bestehens (iber einen
Kundenstamm von mehr als 15.000
internationalen, vermogenden Kau-
finteressenten und damit stand-
ortubergreifend Uber einen einzig-
artigen Zugang zu einer aufSerst
hochwertigen  Kundenzielgruppe,
die auch fiir den Erwerb Ihrer Immo-
bilie in Frage kommen konnte.

Unsere Vermarktung und die damit
verbundene  Kommunikationsqua-
litat setzt seit Jahren kontinuierlich
neue MaRstabe in der Branche —
nicht zuletzt deshalb, weil wir im Zu-
ge unserer Vermarktungsprozesse
keine Kosten, Mihen und keinen Auf-
wand scheuen und uns von Anfang

Foto Private Residences Office: Marco Richter Photography

Foto Living Moments: Gerhard Groger Photography
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an dazu entschieden haben, nach
hochsten Qualitatsstandards zu ar-
beiten. Mit unseren auf nachhalti-
ge und effiziente Immobilien-Ver-
marktung spezialisierten Agentu-
ren aus den Bereichen Kommunika-
tions- und Medienberatung, Grafik/
Werbedesign sowie Internetagentur
und Print/Media entwickeln wir mit
unserer zentralen Marketingabtei-
lung neben den standardisierten Ver-
marktungsformen Uber die gangigen
Print- und Onlinemedien hinaus
(Streifzug, Anzeiger, Bellevue, FAZ/
Welt, sinnvolle Immobilienportale
- national sowie international, Pres-
searbeit, Social Media-Image-Mar-
keting usw.) standig neue, innova-
tive Prasentationsformen, die |hrer
hochwertigen Immobilie sowie der
anspruchsvollen Klientel und Kaufer-
schaft im bestmdglichen Sinne ge-
recht werden und nachhaltiges Kau-
finteresse erzielen.

Wichtige Meilensteine dabei waren in
der Vergangenheit z.B. die sehr auf-
wendige und kostenintensive Ent-
wicklung unseres eigenen, exklusiven
Luxusimmobilien & Lifestyle Maga-
zins,,LIVING MOMENTS* mit der erle-
senen Auswahl einiger unserer schons-
ten Immobilien, Standortberichte und
Partnerportraits, welches wir zu Ostern
in diesem Jahr bereits zum sechsten
Mal veréffentlicht haben.

Dieses exklusive Magazin geht nicht
nur an unsere handverlesenen inter-
nationalen Kunden des eigenen Be-
stands, sondern wurde zuletzt auch
uber den Axel-Springer-Verlag an
ausgewahlten Verkaufsstellen und
im gut sortierten Zeitschriftenhandel
sowie in den wichtigen VIP-Flugha-
fenlounges von Berlin bis nach Min-
chen und an eine exklusive Auswahl
von 4- und 5-Sterne Hotels von Std-
deutschland bis nach Sylt vertrieben,
um fortlaufend in einen aktiven und
konkreten Kontakt und Austausch mit
unserer Kunden-Zielgruppe zu treten.
Hier suchen wir immer wieder aufs

Neue nach geeigneten vermogenden
Kaufinteressenten fur die hochwer-
tigen Immobilien unserer Auftrag-
geber an unseren Standorten und
tun dies in Form eines effizient und
breit angelegten Marketingkonzepts,
das in dieser Form einzigartig ist.

Auch die eigene ,,PRIVATE RESIDEN-
CES-APP*, die Sie jederzeit kostenfrei
in lhrem App-Store oder Uber Goog-
le Play auf Ihr Smartphone oder Ihr
Tablet laden konnen und welche viel
mehr ist, als nur eine technisch opti-
mierte Duplikation unserer Webin-
halte und Objektangebote, kann nun-
mehr nach finf Jahren seit ihrem
Launch, mehr als 8500 aktive und
dauerhafte Userzugriffe sowie viele
neue Private Residences-Kunden ver-
zeichnen.

Das in der ,Private Residences-App”
integrierte und sorgfaltig aufgebaute
Partnernetzwerk mit lokalen und in-
ternational bekannten Business- und
Lifestylepartnern/Marken, die sich in
erster Linie um das Wohl unserer
Kunden vor oder nach einem erfolg-
reichen Erwerb oder Verkauf einer
Immobilie an unseren Standorten
bemuhen, umfasst mittlerweile mehr
als 150 Partner in Osterreich, Deutsch-
land, der Schweiz und Spanien.Darun-
ter befinden sich heute renommierte
Namen und Marken wie Rolls Royce,
Tiffanys, Ziricher Kantonalbank, LGT,
Capital Bank, Bell Helicopter, Aston

i

Martin, Lamborghini, Ferrari, Bentley
u.a. aber auch viele erfahrene, lokale
Experten, Anbieter und Professionis-
ten, die fur lhre persdnlichen Belange
von Interesse sein konnten.

Mit diesen ausgewadhlten Partnern
bemuihen wir uns fortlaufend um
eine ausgezeichnete und nachhal-
tige Servicequalitat, stets im Sinne
der individuellen Bediirfnisse unserer
Kunden und Auftraggeber. Die daraus
entstehenden ,,Empfehlungs- und
Kompetenznetzwerke“ sind dulerst
wertvoll und auch fur die nachhaltige
Suche nach dem richtigen Kaufer flr
lhre Immobilie unentbehrlich. Diese
moderne Art der Netzwerkarbeit und
Kundenbindung bildet einen wei-
teren ganz entscheidenden Unter-
schied zu vielen anderen Anbietern
am Markt.

Erhaltlich im
D App Store

Die Private Residences-App kénnen Sie im Apple iTunes
Store sowie bei Google Play kostenfrei herunterladen.
Geben Sie dafiir einfach den Suchbegriff »Private Resi-
dences« ein oder nutzen Sie den abgedruckten OR-Code.
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Was wir im Rahmen unserer Ver-
marktungsarbeit leisten, machen
wir unseren Kunden gegeniber auf
Wunsch auch transparent und in-
dividuell nachvollziehbar. Mit der
Service-Innovation ,,MY ESTATE* auf
unserer ,Private Residences-App“ er-
halten unsere Kunden und Auftrag-
geber erstmals einen aktiven Einblick
in unsere tagliche Arbeit als profes-
sionelle Immobilienberater und spe-
zialisierte Vermarkter von Premium-
Immobilien, so dass Sie als Auftrag-
geber verstehen und nachvollziehen
kénnen, was im Zuge der Vermark-
tung mit Ihrer Immobilie geschieht,
welche Fortschritte und konkreten
Ergebnisse zu verzeichnen sind und
wie wir den Abverkauf lhrer Lie-
genschaft strategisch und medial
gestalten.

Als Kaufer einer von der Private Re-
sidences vermittelten Immobilie er-
halten Sie nach Ihrem Kauf in Ihrem
personlichen ,My Estate“-Bereich
zum ersten Mal auch eine ,mobile
Gebrauchsanweisung” fur lhr neues
Zuhause, die lhnen den Umgang und
die Pflege lhrer neuen Immobilie auf
Knopfdruck Gber unseren App-Zugang
deutlich erleichtert und Ihnen stets
mit individuellen Services und um-
gehender Hilfe der beteiligten quali-
fizierten Dienstleister zur Seite steht
— wann immer Sie Bedarf haben.

Dies alles sind ganz eigene USPs und
zusatzliche Vermarktungsinstrumen-
te zur systematischen Bewerbung
und Vermarktung unserer eigenen
hochwertigen Unternehmenswebsei-
te sowie unseres Bestand-Portfolios,
mit der wir monatlich uber 20.000
internationale, solvente Immobili-
en-Kaufinteressenten in  verschie-
denen Landern sowie unter hohem
Kosten- und Marketingeinsatz gezielt
ansprechen und flr einen Immobi-
lienerwerb an unseren Standorten
sensibilisieren. Diese medialen Mal3-
nahmen in ihrer Ganze betrachtet
und sinnvoll sowie gezielt miteinan-

der eingesetzt, erreichen genau die
Zielklientel — weit Uber die Grenzen
Osterreichs hinaus —, die Sie fur eine
erfolgreiche Vermarktung lhrer Im-
mobilie bendtigen.

Um die Bindung zu unseren inter-
nationalen Kaufinteressenten und
Auftraggebern zu intensivieren und
unser operatives Netzwerk gezielt zu
erweitern, haben wir vor drei Jahren
das Konzept unserer neuen und aus-
schlieBlich auf Premium-Immobilien
spezialisierten, internationalen Ver-
marktungsplattform www.luxus-lie-
genschaften.de entwickelt und syste-

LUxUS e —— ——— —

o —————

| =SS x -

LUAVE LIECERIEHAFTEN I

RN PARTNER

matisch aufgebaut.
Hier arbeiten wir heute in einem ziel-
fihrenden und in der Branche ein-

zigartigen Kooperationsmodell mit
den derzeit 150 fiihrenden Immobili-
en-Gesellschaften und Bautragern in
Deutschland, Osterreich, der Schweiz
und Spanien zusammen und bieten
nicht nur ein einzigartiges Immobi-
lienportfolio im Premiumsegment,

sondern auch hochinnovative Ver-
triebs- und Betreuungslésungen fur
unsere anspruchsvollen Kunden.

Diese systematisch aufgebaute Ver-
marktungs- und Kommunikations-
qualitat und ein in der Branche ein-
zigartig gewachsenes Netzwerk hat
in den letzten Jahren herausragende
und kontinuierliche Verkaufserfolge
der Private Residences moglich ge-
macht. Darunter seit 2008 u.a. bereits
mehrere Liegenschaften im zwei-
stelligen Millionenbereich. Selbstver-
standlich gebietet es die Diskretion
mit diesen Verkaufserfolgen sowie
der Identitat unserer Kunden nicht
hausieren zu gehen und Details ab-
solut diskret zu handhaben, dennoch
sind es nachweisbare Zahlen und Er-
folgsfakten der vergangenen Jahre,
die Ihnen in dieser Form wahrschein-
lich nicht bekannt waren.

Gerne erlautern wir lhnen in einem
personlichen Gesprach weitere Infor-
mationen zu unserer professionellen
Vorgehensweise und unserem um-
fangreichen  Vermarktungskonzept
oder beraten Sie unverbindlich und
absolut diskret zu einem vielleicht
zukunftigen Verkaufsvorhaben lhrer
Immobilie.

Wir wiirden uns freuen, wenn auch
Sie uns die Vermarktung lhrer Immo-
bilie oder Ihres Bauprojektes in den
Kitzbuhler Alpen, entlang lhrer per-
sonlichen und individuellen Bedurf-
nisse und Erwartungen, anvertrauen
wirden.

Wir wiinschen lhnen viel Vergniigen
beim ,KitzbUheler Jahrmarkt® und
freuen uns auf lhren Besuch in unse-
rem Headoffice oder Ihre individuelle
Kontaktaufnahme!

Mit herzlichen GriSen
Klaus-Rainer Fabi

& das Team der Private Residences
Luxury Real Estate Group

Fotos: Gerhard Groger Photography
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HIGHLIGHTS AUS UNSEREM IMMOBILIENPORTFOLIO

LIVING DELUXE — SONNENVERWOHNTES PENTH

ELLMAU OR188

OUSE IN BESTLAGE

PENTHOUSE

Wohn-/Nutzflache: 124 m?
Terrassen: 55 m?
Schlafzimmer: 3
Badezimmer: 2
Energiedaten (HWB): 36,00

Preis: 1.780.000 €

DOPPELCHALETS

Wohn-/Nutzflache: 187 m?
Terrassen:43 m?
Schlafzimmer 3
Badezimmer: 3
Energiedaten (HWB): 54,50

Preis: 2.350.000 €
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DAS NEUE, EXKLUSIVE IMMOBILIENPORTAL
FUR WOHNASTHETEN UND IMMOBILIENPROFIS

www.luxus-liegenschaften.de

UXUS

LIEGENSCHAFTEN

www.luxus-liegenschaften.de

BERLIN
1154-DEU-SBS9

www.luxus-liegenschaften.de

PENTHOUSE

Wohn-/Nutzflache: 355 m?
Terrassen: 150 m?
Schlafzimmer:1
Badezimmer: 3
Energiedaten (HWB): 94,00

Preis: 3.750.000 €

x
¥
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Fotos: EMGIE Photography
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PORT ANDRATX
1415-DEU-43395

www.luxus-liegenschaften.de

VILLA IM BEACHHOUSE-STYLE

Grundstiicksflache: 1.122 m?
Wohn-/Nutzflache: 360 m?
Schlafzimmer: 4
Badezimmer: 4
Energiedaten (HWB):i. A.

Preis: 6.300.000 €

KAMPEN
1062-DEU-A163963

www.luxus-liegenschaften.de

EINZELHAUS

Grundstlicksflache: 2.094 m?
Wohn-/Nutzflache: 380 m?
Schlafzimmer:5
Badezimmer: 4
Energiedaten (HWB):i. A.

Preis: auf Anfrage
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HIGH-CLASS LIVING & ALPINER LIFESTYLE
IN HERAUSRAGENDER PANORAMALAGE

Furdiejenigen unter lhnen, die in Kitzbiihel etwas ganz Besonderes suchen,
ist dieses herausragende Projekt fur eine alpine Luxus-Designerresidenz,
wahrlich eine ,Once-in-a-Lifetime“-Chance! Auf vier Ebenen entsteht hier
ein hochluxurioses Wohnkonzept, welches in punkto Design, modern-alpi-
ner Formensprache, intelligenter Raumgestaltung und modernster Tech-
nik sowie durch edelste Materialverwendung keinerlei Wiinsche offen
lasst. Lassen Sie sich bei einer personlichen Besichtigung von dieser exklu-
siven Liegenschaft begeistern und leben Sie lhren alpinen Wohntraum, in
absoluter Privatsphare und herausragender Panoramalage von Kitzbuhel!

www.private-residences.net

KITZBUHEL TV104

LANDHAUS / PROJEKT

Grundstiicksflache: 1.256 m?
Wohn-/Nutzflache: 1.732 m?
Schlafzimmer: 6
Badezimmer: 6
Energiedaten (HWB):i. A.

Preis: auf Anfrage

PRIVAT'E"RESI;I')ENCES L U X U S

LUXURY REAL ESTATE GROUP LIEGENSCHAFTEN
PRIVATE RESIDENCES KITZBUHEL IMMOBILIEN GMBH LUXUS LIEGENSCHAFTEN LLMC GMBH
Franz-Reisch-Str. 11, 6370 Kitzblhel, Osterreich Franz-Reisch-Str. 11, 6370 Kitzbuhel, Osterreich
Telefon: +43 5356 635 900 Telefon: +43 5356 719 04
E-Mail: info@private-residences.net E-Mail: info@luxus-liegenschaften.de
www.private-residences.net www.luxus-liegenschaften.de

OFFNUNGSZEITEN: Montag - Freitag 9:00 Uhr - 18:00 Uhr, Samstag 10:00 - 14:00 Uhr

EXKLUSIVE WOHNKULTUR IN DEN KITZBUHELER ALPEN



